ДОГОВОР №  _______________/_______
г. Смоленск                                                    
                      
                  «_______»______________20___г.

ООО «Смол-Энситех», именуемое в дальнейшем «Изготовитель» в лице директора Борисова Игоря Вячеславовича, действующего на основании Устава с одной стороны,
и ___________________________________________, именуемое в дальнейшем «Дилер» в лице____________,
действующего на основании_____________ с другой стороны, заключили настоящий договор, именуемый в дальнейшем «Договор» о нижеследующем: 

1. Предмет Договора
1.1. Изготовитель поручает, а Дилер берет на себя обязанности по распространению производимого Изготовителем Оборудования, именуемого в дальнейшем «Оборудование» и  описанного в Приложении №1 к настоящему Договору, и обеспечению после продажи Оборудования необходимого его сопровождения. Комплектность, сопровождающая документация, а также форма поставки и другие требования к Оборудованию перечислены в Спецификациях, являющихся неотъемлемой частью настоящего Договора.
2. Обязанности Дилера
2.1. Обеспечить рекламу Оборудования в соответствии с предоставленными образцами и материалами.
2.2. Осуществлять продажу Оборудования по ценам, согласованным с Изготовителем. 
2.3. Производить регистрацию всех покупателей Продукта, приобретающих его у Дилера, и один раз в месяц передавать Изготовителю списки зарегистрированных покупателей.
2.4. Соблюдать авторские права на Оборудование, принадлежащие ООО «Смол-Энситех», предпринимать все надлежащие меры для недопущения их нарушения по вине Дилера.
2.5. Информировать покупателей об авторских правах на приобретаемое Оборудование и о противозаконности незаконного использования и его последствиях.
2.6. Уважать и защищать законные права Изготовителя, возникающие в связи с настоящим Договором, в частности, сохранять коммерческие тайны, которые могут стать известны Дилеру в связи с выполнением данного Договора. К коммерческой тайне относится любая информация, которая: 
1) при сообщении была явно охарактеризована как представляющая коммерческую тайну Изготовителя;
2) не является общедоступной; 

3) представляет коммерческий интерес или дает конкурентные преимущества.

3. Обязанности Изготовителя
3.1. Предоставлять Дилеру партию Оборудования в необходимом количестве в течение согласованного с Дилером срока, указанного в его заявке. 
3.2. Уведомлять Дилера об изменениях в составе Оборудования или его цены в течение 3(Трёх) дней с момента принятия соответствующего решения. 
3.3. Предоставить Дилеру рекламную информацию о: Изготовителе, Оборудовании, а также консультировать о формах организаций сбытовой политики для данного Оборудования. 
3.4. Предоставлять Дилеру техническую и информационную поддержку,
3.5. Назначить ответственное лицо, с которым Дилер решает все вопросы, связанные с выполнением работ по настоящему Договору.
  ________________                                                                                                                                             ________________

      (от Дилера)                               
                                                                                                               (от Изготовителя)
4. Маркетинг и продажи

4.1.Стороны проводят согласованную политику в области продвижения Оборудования на территории РФ и стран СНГ. Маркетинг и продажи Оборудования на территории РФ и стран СНГ проводится сторонами по взаимно согласованному плану.

4.2. Дилер предоставляет ежеквартально Изготовителю Дилерский отчет о процессе формирования клиентской базы Заказчиков, рекомендации и пожелания к Продукции, условиям ценообразования и формам работы по Поставкам.

4.3. Дилер предоставляет Изготовителю по мере поступления информацию по ценам конкурентов Изготовителя, перспективным сделкам, планируемым тендерам.

4.4. Дилер, участвуя выставках, презентациях, связанных с профилем Продукции позиционирует и рекламирует Продукцию Изготовителя.

5. Стоимость Оборудования и порядок расчетов
5.1. Изготовитель устанавливает цену для конечного покупателя, величина которой сообщается Дилеру по его письменному запросу. Дилер имеет право продажи Оборудования по любой цене, не превышающей цену для конечного пользователя. Допустимо, по согласованию с Изготовителем, установление наценок на Оборудование для отдельных покупателей, связанное с необходимостью повышения издержек для осуществления сбыта или послепродажного обслуживания Продукта. 
5.2. Дилер выкупает у Изготовителя Оборудование партиями, согласованными в Спецификациях, являющихся неотъемлемой частью данного Договора.
5.3. Дилер приобретает партии Оборудования у Изготовителя с дилерской скидкой, величина которой зависит от объемов закупаемой дилером Продукции и согласуется с Изготовителем. 
5.4. Получение партии Оборудования осуществляется на складе покупателя и оформляется подписанием товарной накладной, которой сопровождается каждая партия Продукта.
5.5. Оплата полученной партии Оборудования Дилером осуществляется путем перечисления денежных средств на р/с Изготовителя согласно выставленным Изготовителем счетам на условиях, оговоренных в Спецификациях.


6. Порядок сдачи-приемки Оборудования
6.1. Изготовитель изготавливает и передает Дилеру Оборудование в соответствии с его заказом на партию в письменном виде. 
6.2. Приемка Оборудования по количеству и качеству производится в соответствии с Инструкциями о порядке приемки продукции ПТН и ТНП по количеству и качеству (П-6 от 15.06.65г., П-7 от 25.04.66г.), утвержденными Госарбитражем при СМ СССР, с изменениями и дополнениями,  внесенными 14.11.74 г. и 22.10.97 г.

6.3. Передача оформляется подписанием товарной накладной.
6.4 Оборудование сдается Дилеру в виде полностью готовых экземпляров и Дилер проверяет
соответствие Оборудования спецификации, представленной в Приложениях к настоящему Договору. 
6.5. При наличии претензий к партии Оборудования, представитель Дилера составляет перечень претензий и передает его ответственному за работу с Дилером представителю Изготовителя.
6.6. В случае согласия с претензиями Дилера, Изготовитель в течение 30 (Тридцати) рабочих дней обязан устранить отмеченные препятствия и представить Дилеру партию Продукта на повторную приемку. 
6.7. В случае несогласия с претензиями Дилера, Изготовитель в течение 5 (Пяти) рабочих дней должен направить в адрес Дилера мотивированный отказ в письменной форме. 

  ________________                                                                                                                                             ________________

      (от Дилера)                               
                                                                                                               (от Изготовителя)
7. Ответственность сторон
7.1. Изготовитель не несет ответственности за проблемы или убытки, которые могут возникнуть у Дилера или конечных пользователей в результате использования Оборудования в случае некорректного определения требуемых его параметров либо его некорректной эксплуатации. 
7.2. Изготовитель не несет ответственности по обязательствам Дилера перед третьими лицами.
7.3. В случае задержки поставки партии Продукта, Изготовитель уплачивает Дилеру пени в размере 0,1%, но не более 3% от недопоставленного количества Оборудования за каждый день просрочки, начиная с 5-го дня с момента истечения срока заказа. Время для разбора взаимных претензий при приемке Оборудования не учитывается при начислении пени.
7.4. В случае задержки платежа, Дилер уплачивает пеню Изготовителю в размере 0,1%, но не более 3% от неопалченного количества Оборудования за каждый день просрочки, которая начинает идти с 5 (пятого) дня от момента выставления счета на предоплату.
8. Основания для досрочного расторжения Договора
8.1. Изготовитель может расторгнуть настоящий Договор в следующих случаях: 
1) при нарушении Дилером авторских прав Изготовителя; 
2) при длительном нарушении требований, предъявляемых к обслуживанию Оборудования; 
3) при нарушении Дилером коммерческой тайны Изготовителя; 
4) при длительных задержках оплаты Оборудования; 
5) при решении о прекращении производства Оборудования. 
8.2. Дилер может расторгнуть договор в следующих случаях: 
1) при нарушении Изготовителем сроков и условий поставки Оборудования; 
2) при невыполнении Изготовителем условий настоящего Договора в части, касающейся предоставления необходимой информации и технико-информационной поддержки Дилера. 


9. Срок действия Договора
9.1. Настоящий Договор действует с момента подписания и действует до 31.12.2010 года. 
9.2. По истечении срока действия настоящего Договора, он может быть пролонгирован путем подписания Дополнительного соглашения, которое будет являться неотъемлемой его частью.

10. Дополнительные условия
 10.1. В случае возникновения споров и разногласий, стороны приложат все усилия, чтобы устранить их путем переговоров. При невозможности решить спорные вопросы путем переговоров, стороны обращаются к арбитру, с кандидатурой которого согласятся обе стороны, или, в случае невозможности найти такую кандидатуру, стороны обращаются в Госарбитраж. 
10.2 В случае изменения юридического адреса или банковских счетов, стороны уведомляют об этом друг друга в течение 3 (Трёх) рабочих дней.

  ________________                                                                                                                                             ________________

      (от Дилера)                               
                                                                                                                (от Изготовителя)

ЮРИДИЧЕСКИЕ АДРЕСА И РЕКВИЗИТЫ СТОРОН
  ДИЛЕР                                                                         ИЗГОТОВИТЕЛЬ
	
	ООО «Смол-Энситех»

ИНН  6731029937,  КПП  673101001
214020, г. Смоленск, ул. Шевченко, д. 79, к.413
Тел. (4812) 62-89-29, 62-89-61
факс (4812) 62-89-29, 62-89-61
Р/с 4070 2810 4592 9000 0646 в Смоленское ОСБ         № 8609, г. Смоленск
К/с 3010 1810 0000 0000 0632
БИК 046614632


ПОКУПАТЕЛЬ 
                                                 ПОСТАВЩИК
         


    


 
            

                                         /                          /  
                                                    /  Борисов.И.В. / 

                                                                                        Директор

Приложение №1 
К Договору № _______________/20____ от

Между _________________ и ООО «Смол-Энситех»
Дополнительное соглашение № 1 от   «      » _________________2009г.
ООО «Смол-Энситех», именуемое в дальнейшем «Изготовитель» в лице директора Борисова Игоря Вячеславовича, действующего на основании Устава с одной стороны, и ___________, именуемое в дальнейшем «Дилер» в лице____________, действующего на основании_____________ с другой стороны, заключили настоящее Дополнительное соглашение о том, что:
1. Размер дилерской скидки на производимое ООО «Смол-Энситех» оборудование для ___________ составляет 7 (Семь) процентов.

2. Размер предоставленной дилерской скидки может быть пересмотрен в зависимости от количества реализованного Дилером Оборудования через 6 (Шесть) месяцев после подписания настоящего Дополнительного соглашения. Размер новой дилерской скидки фиксируется подписанием нового Дополнительного соглашения.

ПОКУПАТЕЛЬ 
                                                               ПОСТАВЩИК
         


    


 
            

                                           /                                  /  
                                                     /  Борисов И.В. / 

                                                                                                       Директор

